
قوة الاسئلة 

 في كثیر من وسلوكیاتھم، الأسئلة ، لأن الأسئلة لدیھا القدرة على تغییر حیاة الناس یجزم بقوةفي التسویق الشبكي قائد كل 
یجیبونلئك الذین  وكذلك لأوالأسئلة ، سواء بالنسبة للشخص الذي یطرح ھذه تلعب دور التوعیةأسئلةالأحیان ستجد أن ھناك 

.علیھا

،ت طویللمشكلة التي قد تكون مزعجة لوقل بطرح الأسئلة على أنفسنا من أجل التوصل إلى حل نقوم في كثیر من الأحیان 
سئلة ، كل سؤال لدیھ اجابة قویة یمكن أن الأقدرة على تأجیج المشاعر وإذا كنا صادقین بما فیھ الكفایة لمواجھة الھاأسئلة لدی

 من ناحیة أخرى ، المزید من الزبائنھكسبی ، صیاغة السؤال الصحیح في التسویق الشبكيللقائد،تغیر الطریقة التي نعیش بھا
 ، وغالبا ما یدمر عملكم الشاق ، وبالتالي الزبونفطرح أسئلة بأسلوب خاطئ سینفر ، على الرغم من الجھود التي تبذلونھا ، 

.صیاغة السؤال الصحیح في الوقت المناسب مھم جدا

وعلیك  بدلا من طرح مجموعة من الأسئلة ، ،فكر عند صیاغة الأسئلةت دوما على إعطاء الوقت والوا خبراء التسویق أصر
.توجیھ تفكیر الزبون للإتجاه الذي ترغبھ یمكن لسؤال الصحیحا أن والأخذ بالحسبان ، وضع كل سؤال في إطاره الصحیح

:لطرح السؤال الصحیح 

 في آعداد جیدیجب الإعند الحاجة لطرح الأسئلة كجزء من استراتیجیة التسویق الخاصة بك ، : التخطیط للمستقبل 
 أنت بحاجة إلى فھم أن نفس المجموعة من .وقت سابق ودراسة العمیل جیدا قبل طرح مجموعة من الأسئلة لھ أو لھا

 لذا ، وقبل أي . ھي نفسھامالأسئلة قد لا تعمل بشكل جید لكل عمیل على الرغم من أن المعلومات التي تحتاج منھ
في الواقع ، فوفي صلب الموضوع،دقیقة ال التي الأسئلةطرح إ جیدا ، و العمیلالعملاء المحتملین ، دراسبجتماع الا
. أن تسمعتودما ل تجاب وفقآ العمیلإجابات أن تصاغ بحیثیجبسئلة الأ

ئلة كثیرة على الرغم من أس غریبا  أن یطرح علیھدعونا نواجھ الحقیقة ، لا أحد یحب:آ لاحق الأسئلة ، التقرب أولآ
المرشح  مع تتودد وبالتالي ، ھي الخطوة الأولى قبل طرح الأسئلة ھو أن ،عطى لھ أو لھا فرصة للقیام بذلكیأنھ قد 

ت إذا كنت على عجل وطرح،تجد الوقت المناسب لوضع أسئلتك حتى  خذ وقتك لكي یرتابھ الإرتیاح للإجابة،
.تخسر المرشحالأسئلة التي قد لا تبدو مقبولة من شخص غریب ، سوف 

الأسئلة وفقا لذلكصیاغةبعد أن قمت بدراسة خلفیة العمیل الخاص بك ، فإنك تحتاج إلى : الأسئلة الصحیحة صیغ .
 یمكن أن یكون لھا آثار تطرح على اثارة مشاعر الناس ، وبالتالي الأسئلة التي  الأسئلة لدیھا القدرةعلیك أن تفھم

 بعض الوقت للتفكیر في ما الأثر الذي من شأنھ أن یخلق في خذ لذلك ، قبل طرح الأسئلة ، ،عمیقة على العملاء
 انھ لن یجبر العمیل على الاستجابة وتضمن ،  أولآ قبل طرحة سؤالك لتقییمبحاجةأنت .الشخص الذي یتلقى أسئلتك

. أسئلتكوالحساسة أثناء طرح أیضا الابتعاد عن الشؤون الخاصة وعلیكة،طریقة خاطئب
 أن علیكعند الإجابة عن أي سؤال ، :الجیدةقویة الالأسئلة :ھملتزامإجتذاب الزبائن وتأمین  لإالأسئلةقوة  واستخدام

 الأسئلة بطریقة أنعلیك ان تصیغ،الإجابةیثبت وتأكد  أو جملة ببیانتلحقھ، وبالتالي 'لك'شعر بأن الجواب ھو ت
 وذلك لتسلیط الضوء  إحتیاجاتھ ضمن إطار وسئلة تكون لاحقة وفقا لذلكوالأ الحیاتیة، متطلباتھبعرض العمیل تدفع

.ھي الأنسب للعمیلعلى خدمتك


